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TÉCNICAS PARA LA VENTA



DURACIÓN

90 horas

HORARIO

L-V: 9:00 a 14:00

DIRIGIDO

A personas entre 45 y 60 años en situación de 
desempleo o inactividad laboral.

PRECIO

Gratuito
Beca de 3 € diarios

METODOLOGÍA

Presencial

Ayuntamiento de Illescas

LUGAR

OBJETIVOS

La formación busca dotar al alumnado de 
competencias comerciales básicas para 
desenvolverse con solvencia en entornos de 
venta, combinando planificación del trabajo, uso 
de herramientas habituales, comunicación 
profesional con clientes y
conocimiento de la operativa y normativa del 
sector, con el fin de facilitar su inserción laboral 
en puestos de atención y ventas.

TITULACIÓN OBTENIDA

Diploma acreditativo
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PROGRAMA FORMATIVO

1. Organización del entorno comercial

2. Gestión de la venta profesional

3.  Documentación propia de la venta de productos y servicios

4. Cálculo y aplicaciones propias de la venta

5. Procesos de venta

6. Aplicación de técnicas de venta
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